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Crecimiento sostenido de ingresos

Rentabilidad y eficiencia operativa

Se mantuvieron niveles estables de gasto, lo que permitió capitalizar una mayor proporción de ingresos.

La estructura de costos fue eficiente: cada peso invertido en operación tuvo un retorno positivo.

Durante el segundo trimestre de 2025, Be Local logró generar ingresos por $4,217,684 MXN, lo que representa un crecimiento 
del 8% con respecto al primer trimestre. 
Esta tendencia refleja una operación saludable y con bases sólidas, incluso en un entorno competitivo.

Con una utilidad neta de $1,885,608 MXN, se logró un margen neto de casi el 45%, superando ligeramente el trimestre anterior.
Esto refleja no solo buenos ingresos, sino un excelente control de los gastos operativos y administrativos.

La principal fuente de ingreso fue el arrendamiento habitacional, con $2,292,826 MXN, 
lo que consolida a nuestro coliving como el núcleo estable del modelo de negocio.

El segmento de hospedaje también reportó un sólido desempeño, con $981,811 MXN, 
demostrando la creciente preferencia del mercado por nuestras unidades de corta estancia.

Coworking y oficinas privadas continúan siendo una fuente relevante con $605,736 MXN, 
destacando la versatilidad del espacio y su capacidad para atraer distintos perfiles de usuarios.



Uso dinámico de espacios y amenidades
El modelo flexible de Be Local demostró su valor:

Consolidación de la comunidad y fidelización
El comportamiento de ingresos por arrendamiento indica una alta retención de inquilinos de largo plazo, 
lo cual refleja satisfacción del cliente, comunidad sólida y confianza en nuestro producto.

Conclusión General

Be Local cerró el segundo trimestre del año con ingresos crecientes, rentabilidad 
fuerte y una operación controlada. El modelo mixto de coliving, coworking y 
hospitality sigue mostrando su capacidad de adaptación y solidez en el mercado. 

Estamos en una posición privilegiada para seguir creciendo con foco en rentabilidad, 
experiencia del cliente y posicionamiento de marca.

Se generaron ingresos adicionales por uso de espacios comunes y eventos.

Las amenidades se mantuvieron activas como punto de encuentro y dinamización interna, reforzando la comunidad entre 
residentes.



EVENTOS MENSUALES MAYO

DAY & NITE SABORES MEDITERRANEOS

KARAOKE & NETWORKING

EVENTOS MENSUALES JUNIO

NOCHE DE SAN JUAN

TALLER DECORACIÓN Y GLOBOS ACTIVA TU BRILLO



EVENTOS MENSUALES JUNIO

NOCHE DE LUNA LLENA

MUAY THAIEL VIAJE DE TUS SUEÑOS

PINK PARTY

CATA DE VINO
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COMPARATIVAS CON EL AÑO PASADO

Mes
Abril
Mayo
Junio
Total 

Ingresos
$851,029
$1,009,087
$940,990
$2,801,106

Gastos
$564,478
$587,103
$622,794
$1,774,375

Utilidad
$286,551
$421,984
$318,196
$1,026,731

%
34%
42%
34%
37%

Mes
Abril
Mayo
Junio
Total 

Ingresos
$1,415,665
$1,527,959
$1,274,060
$4,217,684

Gastos
$819,974
$746,392
$765,710

$2,332,076

Utilidad
$595,691
$781,567
$508,350

$1,885,608

%
42%
51%
40%
45%

2024 2025

UTILIDAD

2024 2025

GASTOS

2024 2025

2024
2025

$2,801,106.00
$4,217,684

63%
55%

37%
45%

DIFERENCIA 
2025 VS 2024

55.29%

63.35% $1,885,608

$1,026,731

INGRESOS
Incremento de 66% con respecto al

 mismo periodo del año pasado, 
lo que representa 1,416,578

Se logro un decremento del 8% Se experimento un incremento del 
83.71%

$2,801,106

$4,217,684



Edo de Resultados 2025


